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・ビジネスホテル事業への参画
→もう一つの柱を作るために、MC+金融機関と連携して実現、併せてHD化実施

・不動産投資事業
→MCと共に立体駐車場事業やマンション事業を検討したが見通しが良くないため断念

・冷凍食品事業への投資、経営参画
→取引先である冷凍設備業者の新規事業への投資を実施

・飲食店事業への参画
→名古屋の飲食業者と連携して新会社を設立し、子会社として新規事業を開始

1. 過去のビジネスモデルの転換
・45年前、学校の米飯給食のための装置販売事業を開始したがマーケット飽和状態へ
→コンビニエンスストアの普及に合わせてコンビニのおにぎり等の製造機械へと転換し主力業務へ

・大手コンビニのグループ会社の台頭により経営危機に
→大手製造業者とチームを組んで単釜式自動炊飯器開発

・国内マーケットの限界
→海外へ進出し、マーケットの拡大を

3.MCの役割
お客さまは、環境の変化に対応するため、自らも変化をするチャレンジをし続けている。
時にはその背中を押す事、時にはブレーキを掛ける事も必要。そのためには企業を理解し、専門的な知識を持って、
未来を想像し、一緒にチャレンジし、未来を創造する事が求められている。


